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The Quantum Group Announces 10% Growth in Patient Base During Presentation at the 2009 
RedChip Small‐Cap Investor Conference in Fort Lauderdale Today 

 

WELLINGTON, Fla. (June 16, 2009) – The Quantum Group, Inc. (NYSE Amex: QGP) (the ʺCompanyʺ), 

announced today that Danielle Amodio, Vice President of The Quantum Group, will present today at the 2009 

RedChip Small‐Cap Investor Conference being held in Fort Lauderdale, Florida. The presentation is scheduled 

for 2:30 p.m. (Eastern Daylight Time) today at the Hilton Fort Lauderdale Marina (1881 SE 17th Street 

Causeway). The Company presentation will be Web cast live and archived at http://www.RedChip.com. 

Ms. Amodio will provide an overview on the Company and will highlight the continued growth of the 

Company business model and announce that the Company subsidiary, Renaissance Health System of Florida, 

Inc., has increased its active patient base in last 60 days by over 10%; from 4,000 lives at the beginning of April 

to just over 4,400 lives.  She will also discuss the Company perspective on President Obama’s healthcare 

reform initiatives by describing how Quantum believes these programs will continue to propel the Company 

growth. 

Noel J. Guillama, Quantum President & CEO, noted, “Yesterday, in a speech to the American Medical 

Association, President Obama outlined his plans for healthcare reform. We support the key points of the 

President’s plan and the spirit of his objectives. In particular, the first major initiative to ‘upgrade our medical 

records by switching from a paper to an electronic system of record keeping,’ noting that the recently passed  

Stimulus Package allocated $19 billion to technologically drive reform of the healthcare industry, specifically to 

lower the cost of services, improve the quality of patient care and protect consumer choice. We believe 

PWeR™ (Personal Wellness electronic Record™), our patent pending healthcare technology system, will 

facilitate these objectives and result in a more efficient and productive practice for our PWeR providers.” 

Mr. Guillama also noted that, “The President’s second major initiative is to ‘invest more in preventive 

care’ by ‘building a healthcare system that promotes prevention rather than just managing diseases.’ President 

Obama also spoke on reforming the ‘systems of incentives where the more test and services are provided, the 

more money we pay.’ Our Company has been built on identifying these key problems and we are excited by 



 

the opportunity at hand to do our part in transforming healthcare. As reform begins to take hold, we believe 

we are in the right place, at the right time, and with the right solution to meet the needs of the Nation’s largest 

industry.” 

About PWeR™ 

PWeR stands for Personal Wellness electronic Record™ (www.myPWeR.com).   This IBM hosted, 
HIPAA‐compliant, intelligent healthcare information platform hosts medical records and permits interactive 
use. Medical records will follow the patient, giving every healthcare provider that sees a particular patient 
access to all the information needed to assist in their diagnosis and treatment plan. Providers can access a 
patientʹs entire medical record at one glance. Patients can look back over physician instructions or track their 
wellness progress. In critical situations or in providing treatment to PWeR patients, hospitals are enabled to 
access full medical histories and make educated treatment decisions based on accurate data. Thatʹs PWeR ‐ 
complexity meets simplicity. 

About The Quantum Group, Inc. 

The Quantum Group  is  an  innovation‐driven Healthcare  Services Organization  (HSO)  that  provides  business 
process solutions, service chain management, strategic consulting and leading edge technology to the healthcare industry. 

Quantum has developed and deployed PWeR™ (www.myPWeR.com), a cutting‐edge, patent‐pending healthcare 
technology  system  that has been designed  to bridge  the gaps of  communication  and  exchange of patient  information 
throughout  the healthcare  industry. To date eighteen provisional and one utility patent application have been  filed  in 
support  of  PWeR.    The  system  can  integrate  all  of  the  functions  a  physician/provider,  hospital,  clinic  and  related 
professionals utilize in one patient‐centric, web‐based platform and falls well within the economic incentives offered by 
the  new  $19  billion  Stimulus  Package  for  healthcare  information  technology.  We  believe we  are  positioned  to  be  a 
catalyst for change as we take aim at the $700 billion inefficiency gap in the United States healthcare industry. 

For more information, please visit http://www.QuantumMD.com. 
 
Certain statements contained in this news release, which are not based on historical facts, are forward‐looking statements as the term is 
defined in the Private Securities Litigation Reform Act of 1995, and are subject to substantial uncertainties and risks in part detailed in 
the Company’s 10‐K, 10‐Q, 8‐K and other filings with the SEC (and amendments thereto) that may cause actual results to materially 
differ from projections. Forward‐looking statements can be identified by the use of words such as “expects,” “plans,” “will,” “may,” 
“anticipates,” “believes,” “should,” “intends,” “estimates” and other words of similar meaning.  These statements are subject to risks 
and uncertainties that cannot be predicted or quantified and, consequently, actual results may differ materially from those expressed or 
implied by these forward‐looking statements.  Such risk factors include, without limitation, the ability of the Company to properly 
execute its business model, to raise substantial and immediate additional capital to implement its business model, to attract and retain 
executive, management and operational personnel,  to continue growing its patient base, to negotiate favorable current debt and future 
capital raises, to negotiate favorable agreements with a diversified provider base and to continue to supply the services needed by its 
HMO clients as well as physician clients.  The Company does not undertake any obligation to publicly update any forward‐looking 
statements. As a result, investors should not place undue reliance on these forward‐looking statements. 
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